" AGIR
A FORMATION

Les clés pour
comprendre la
banque

Comprendre le raisonnement et
les criteres des banques afin de
constituer eficacement vos

dossiers de financement




Les points forts

Experience de l'intervenant

Exemples concrets

Cas pratiques

Dureéee

1 jour / 7 heures en presentiel

2 seances de 3h 1/2 en distanciel

Public

Dirigeants PME
Tresorier - Responsables comptables
DAF - Responsables administratifs et financiers

Controleur de gestion



Pré-requis

Aucun

Moyens pédagogiques
Dispositif de formation structure autour du transfert de compétences

Acquisition de competences operationnelles par la pratique et

l'expéerimentation

Objectifs
pédagogiques

Acquerir une expertise avancee dans la constitution des dossiers de

financement alignes avec les attentes des banques
Savoir presenter son business plan a un etablissement bancaire

Avoir en tete les cles necessaires a l'obtention d'un financement



Programme de la formation

Les dirigeants et associeés

Valoriser le profil des décideurs aux yeux des institutions financieres

L'entreprise

Structurer une presentation exhaustive de l'entreprise

Le projet
Comprendre les étapes clés et deéfinir les contours de la demande de

financement

Le plan de financement

Elaborer et détailler le plan de financement

Le financement sollicité

Détailler la demande de financement correspondante

Le Module financier
Interpreéter et présenter les indicateurs financiers pertinents pour convaincre les

preteurs

Choix du montage financier
|dentifier lLe montage financier le plus pertinent pour obtenir un accord de

financement

Note de synthese et liste des documents a transmettre a la banque
Importance de la présentation de la demande de financement et la complétude

des pieces justificatives

Qualiopi »

processus certifié
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